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	ĐỀ ÁN
MÔ HÌNH QUÁN ĂN
CÙNG MAGGI NẤU NÊN CƠ NGHIỆP 2023




I. THÔNG TIN CÁ NHÂN NGƯỜI THAM GIA: 
1. Họ và tên: .................................Ngày/ tháng/ năm sinh: ....................................................
2. Địa chỉ: ...............................................................................................................................
3. Điện thoại: .............................. Số zalo/ viber:....................................................................
4. Email: ……………………………….. Facebook: .............................................................
5. Loại hình kinh doanh quán ăn dự kiến sẽ mở (đánh dấu ô phù hợp) ☒


Xe đẩy tại chỗ                            Xe đẩy di chuyển                  


Quầy/hàng nhỏ                          Quán ăn nhỏ 
Khác: ………………………………………………………………..
6. Kinh nghiệm



Khả năng nấu nướng:    Thành thạo               Cơ bản                  Không biết



Cụ thể:  Tự nấu chính		Phụ nấu		Tham gia nấu tiệc


Đã từng kinh doanh:                Có               Không                 
Ghi rõ món ăn, thời gian, địa điểm kinh doanh (nếu chọn Có): 
Lưu ý: Bằng việc ký xác nhận vào văn bản này, người tham gia xác nhận rằng người tham gia từ đủ 18 tuổi trở lên và đồng ý cho CÔNG TY TNHH NESTLÉ VIỆT NAM được phép sử dụng thông tin cá nhân theo danh sách này và hình ảnh nhận sản phẩm của khách hàng cho mục đích quản lý chương trình và báo cáo kết quả thực hiện chương trình theo các quy định của pháp luật có liên quan. Vui lòng xem thông báo về quyền riêng tư đính kèm theo danh sách này để biết thêm chi tiết. 

Trong trường hợp khách hàng cần thay đổi hoặc xóa bỏ các thông tin cá nhân thì có thể liên hệ với Nestlé qua số điện thoại hotline: 1800 6699 (miễn phí cuộc gọi) hoặc gửi email về địa chỉ: consumer.services@vn.nestle.com.









II. THÔNG TIN Ý TƯỞNG/ DỰ ÁN KINH DOANH: 
TÓM TẮT VỀ DỰ ÁN: (Mô tả càng chi tiết càng tốt theo các câu hỏi gợi ý dưới đây)
1. Ý tưởng:
	Tôi bán món   ......................................................................................................... 
(liệt kê hết các món định bán)
Cho ..........................................................................................................................
(liệt kê hết khách hàng đang nhắm tới)
Để họ.........................................................................................................................
(VD học sinh ăn sáng để đi học, người lao động ăn cơm trưa, khách vãng lai ăn hủ tiếu và nghỉ chân...)


2. Kế hoạch kinh doanh:
	Mô tả chi tiết về món ăn: (Cách nấu, cách trang trí, giá bán, món ăn kèm, dịch vụ đi kèm...)
...............................................................................................................................................
............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

	Mô tả chi tiết về khách hàng mà quán đang nhắm đến (Giới tính tuổi tác, sống/làm việc ở đâu so với vị trí quán ăn, bao lâu mua hàng một lần, số lượng mỗi lần mua, mức giá nhóm khách này có thể trả, số lượng khách có xu hướng tăng/giảm....)
...........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

	Mô tả chi tiết về đối thủ cạnh tranh là các hàng quán xung quanh (Gợi ý: có những hàng quán nào bán những món nào, giá cả, lượng khách, dịch vụ của họ hiện nay....)
............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

	Điểm đặc biệt mà chỉ có quán của chị có mà các quán còn lại không có:
(VD đa dạng món, bán cả ngày, giá rẻ hơn, gần trường hơn, có bãi để xe rộng, có chỗ ngồi chờ cho người giao hàng.......)
............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................



3. Quy trình quản lý quán ăn.
	Giai đoạn
	Mô tả trình tự và cách thức làm, thời gian triển khai, nhân sự,....
(VD: Cần 1 nhân sự để nấu 4kg nếp thành xôi, chuẩn bị nguyên liệu làm 
cơm chiên và các đồ ăn kèm từ 3 giờ -5 giờ sáng tại bếp ở nhà...)

	1. Giai đoạn chuẩn bị
	

	2.Giai đoạn bán
	

	3.Giai đoạn dọn dẹp
	



4. Kế hoạch huy động, sử dụng và phân bổ nguồn lực:
	Nhân sự (Cần bao nhiêu người làm chính, người phụ theo giờ, chi phí lương, có phụ cấp/ bao ăn không)
......................................................................................................................................................................................................................................................................................

	Địa điểm bán (Mặt bằng, xe đẩy, hàng quán....: dự kiến ở đâu, diện tích hoặc mô tả yêu cầu cần có của mặt bằng, mức giá thuê, gần đó có những địa điểm nào có đông khách hàng tiềm năng của mình.....)
......................................................................................................................................................................................................................................................................................

	Những dự án/cuộc thi/giải thưởng về kinh doanh buôn bán mà chị đã từng tham gia:
......................................................................................................................................................................................................................................................................................
...........................................................................................................................................


	Các nguồn lực hỗ trợ (Có nguồn vốn nào của người thân/bạn bè/dự án nào hỗ trợ không? Có người hướng dẫn/chuyên gia/người có kinh nghiệm nấu ăn hay quản lý hàng quán nào đã hỗ trợ dẫn dắt chị không?)
......................................................................................................................................................................................................................................................................................




5. Vốn khởi sự = Vốn đầu tư + Vốn lưu động 
	Vốn đầu tư ban đầu (liệt kê những hạng mục cần tiền để đầu tư ban đầu hoặc mua sắm, sửa chữa trang trí hàng quán/xe đẩy,......với số tiền dự kiến.
...............................................................................................................................................
...............................................................................................................................................
...............................................................................................................................................
...............................................................................................................................................

	Vốn lưu động (định kì theo ngày/tuần/tháng) để duy trì kinh doanh dư kiến, giả định trong 3 tháng (VD tiền mặt bằng, điện nước, nhân công, nguyên vật liệu gia vị nấu nướng,.... với số tiền dự kiến)
..............................................................................................................................................................................................................................................................................................
..............................................................................................................................................................................................................................................................................................

	Vốn khởi sự của mô hình quán ăn của chị là: 
= Vốn đầu tư + Vốn lưu động =................................................................................................
Trong đó:
Đã có:...........................................VND, từ các nguồn..................................................................
Cần huy động thêm..........................................................VND, từ các nguồn...............................















6. Hiểu bản thân và đề án của mình:
Với mục tiêu mở quán ăn/xe đẩy bán đồ ăn của mình trong đề án, các chị hãy mô tả giúp chương trình hình dung về những khả năng mà các chị có để thực hiện được mục tiêu mở quán ăn nhé.
	ĐIỂM MẠNH:
Những đặc điểm về tính cách, khả năng, kỹ năng, điểm nổi trội nào của chị giúp việc buôn bán thuận lợi
..............................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
	ĐIỂM YẾU:
Những hạn chế về khả năng, thói quen chưa tốt, tính cách chưa tốt cần cải thiện để quản lý được quán ăn.
....................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

	CƠ HỘI:
Có điều kiện thuận lợi nào từ bên ngoài giúp chị mở quán ăn thành công thuận lợi 
.............................................................................
.......................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................
	THÁCH THỨC: 
Có điều kiện nào bên ngoài của môi trường khiến chị lo lắng không đạt được mục tiêu.
.......................................................................... .............................................................................................................................................................................................................................................
............................................................................................................................................................

	

	
Xác nhận của người tham gia





(Kí tên và ghi rõ họ tên)











Thông báo về Quyền riêng tư của Công ty TNHH Nestlé Việt Nam
Chúng tôi đảm bảo sẽ tôn trọng và bảo vệ Dữ liệu Cá nhân của bạn. Do đó, bạn vui lòng tham khảo phương pháp và mục đích chúng tôi xử lý Dữ liệu Cá nhân của bạn, cũng như những lợi ích mà bạn có thể đạt được từ việc đó, được trình bày dưới đây, cùng với các quyền của bạn và cách liên hệ với chúng tôi.
Để biết thêm thông tin chi tiết, bạn có thể truy cập bản đầy đủ của Thông báo về Quyền riêng tư theo đường dẫn https://www.nestle.com.vn/vi/info/thong-bao-ve-quyen-rieng-tu.
Cập nhật Thông báo về Quyền riêng tư này
Khi hoạt động kinh doanh và công nghệ phát triển, chúng tôi có thể sẽ cần phải thay đổi Thông báo về Quyền riêng tư này. Chúng tôi khuyến khích bạn thường xuyên xem lại Thông báo về Quyền riêng tư này để đảm bảo luôn cập nhật cách Nestlé sử dụng Dữ liệu Cá nhân của bạn.
Nếu bạn dưới 16 tuổi?
Chúng tôi không cố ý thu thập dữ liệu cá nhân từ trẻ em dưới độ tuổi 16. Nếu chúng tôi phát hiện ra rằng chúng tôi đã vô tình thu thập dữ liệu cá nhân từ trẻ em dưới 16 tuổi, chúng tôi sẽ nhanh chóng xóa dữ liệu cá nhân của đó khỏi hồ sơ của chúng tôi. Tuy nhiên, Nestlé có thể thu thập dữ liệu cá nhân về trẻ em dưới 16 tuổi trực tiếp từ cha mẹ hoặc người giám hộ hợp pháp với sự đồng ý rõ ràng của người đó theo các quy định pháp luật có liên quan. 
Chúng tôi không thu thập dữ liệu cá nhân trực tiếp từ người dưới 18 tuổi cho các mục đích truyền thông tiếp thị. 
Chúng tôi thu thập những loại dữ liệu gì?
· Dữ liệu Cá nhân mà bạn cung cấp cho chúng tôi, ví dụ: khi bạn tạo tài khoản, mua hàng, đăng nhập trên trang web của chúng tôi, liên hệ với chúng tôi qua điện thoại hoặc email, cung cấp phản hồi, điền biểu mẫu, chia sẻ nội dung trên trang của Nestlé hoặc công khai chia sẻ thông tin về Nestlé trên mạng xã hội.
· Dữ liệu mà chúng tôi tạo lập (ví dụ: khi bạn mua hàng, và dữ liệu được thu thập tự động khi bạn truy cập một trong các trang web hoặc ứng dụng của chúng tôi, ví dụ như địa chỉ IP, mã ID của thiết bị, trình duyệt bạn sử dụng hoặc cách bạn tương tác với các trang web của Nestlé trước hoặc sau khi có tài khoản Nestlé).
· Dữ liệu được thu thập từ các nguồn hợp pháp khác như từ các đối tác quảng cáo của Nestlé, các nguồn công khai, từ việc tương tác của bạn với quảng cáo của chúng tôi hoặc Dữ liệu Cá nhân trên hồ sơ mạng xã hội của bạn mà bạn cung cấp cho chúng tôi.
Tại sao chúng tôi xử lý Dữ liệu Cá nhân của bạn?
Chúng tôi xử lý Dữ liệu Cá nhân của bạn để giao tiếp với bạn, hoàn thành các đơn đặt hàng của bạn, trả lời các câu hỏi của bạn và trao đổi với bạn về Nestlé và các sản phẩm của Nestlé. Chúng tôi cũng xử lý Dữ liệu Cá nhân của bạn để tuân thủ pháp luật, bán hoặc chuyển giao bất kỳ bộ phận liên quan nào của doanh nghiệp, để quản lý hệ thống và tài chính, điều tra và thực hiện các quyền hợp pháp. Chúng tôi kết hợp Dữ liệu Cá nhân của bạn từ tất cả các nguồn để có thể hiểu bạn hơn nhằm cải thiện và cá nhân hóa trải nghiệm của bạn khi tương tác với chúng tôi.
Ai có thể truy cập Dữ liệu Cá nhân của bạn và tại sao?
Chúng tôi hạn chế việc tiết lộ Dữ liệu Cá nhân của bạn cho người khác khi chưa có sự đồng ý của bạn, tuy nhiên, chúng tôi cần tiết lộ Dữ liệu Cá nhân của bạn trong một số trường hợp nhất định và chủ yếu cho những đối tượng sau:
· Các công ty trong Tập đoàn Nestlé, trong trường hợp vì lợi ích hợp pháp của chúng tôi hoặc có sự chấp thuận từ bạn;
· Các bên thứ ba mà chúng tôi sử dụng để cung cấp các dịch vụ của Nestlé (ví dụ: các chương trình khuyến mại) được cung cấp đến bạn và tuân thủ các biện pháp bảo mật thích hợp;
· Các cơ quan công lập và cơ quan nhà nước có liên quan, nếu pháp luật yêu cầu hoặc vì lợi ích kinh doanh hợp pháp.
Chuyển Dữ liệu Cá nhân của bạn
Chúng tôi có thể xử lý Dữ liệu Cá nhân của bạn bên ngoài Việt Nam cho các mục đích được nêu tại thông báo này. Khi đó, chúng tôi sẽ tiến hành các bước hợp lý để đảm bảo tuân thủ quy định pháp luật hiện hành.
Bạn có quyền gì đối với Dữ liệu Cá nhân của mình?
Bất cứ khi nào chúng tôi yêu cầu bạn cung cấp bất kỳ Dữ liệu Cá nhân nào, bạn sẽ được thông báo lý do tại sao chúng tôi cần và cách Dữ liệu đó được sử dụng.
Nếu bạn chia sẻ Dữ liệu Cá nhân với chúng tôi, bạn có quyền các quyền sau:
· quyền yêu cầu truy cập đến hoặc sao chép Dữ Liệu Cá Nhân của Bạn đã được xử lý bởi Nestlé hoặc nhân danh Nestlé;
· quyền yêu cầu thông tin liên quan đến nguồn gốc Dữ Liệu Cá Nhân của Bạn, nếu các Dữ Liệu Cá Nhân đó không được thu thập trực tiếp từ Bạn;
· quyền yêu cầu cải chính bất kỳ thông tin không chính xác trong Dữ Liệu Cá Nhân của Bạn; 
· quyền yêu cầu thông tin về sự tồn tại và giải thích về liên quan logic đến tầm quan trọng và mọi hậu quả dự kiến của bất kỳ việc Xử Lý tự động Dữ Liệu Cá Nhân có ảnh hưởng pháp lý hoặc ảnh hưởng đáng kể đến Bạn;
· quyền yêu cầu rút lại sự đồng ý, xóa Dữ Liệu Cá Nhân của Bạn hoặc yêu cầu Xử Lý Dữ Liệu của Bạn sẽ bị hạn chế trong một số mục đích nhất định;
· quyền khiếu nại về việc Xử Lý Dữ Liệu Cá Nhân của Bạn tới cơ quan có thẩm quyền.
· các quyền khác theo quy định pháp luật hiện hành. 
Bạn có thể khiếu nại
· Nếu bạn lo ngại chúng tôi có thể lạm dụng Dữ liệu Cá nhân của bạn, bạn có thể liên hệ với chúng tôi để khiếu nại. Chúng tôi hy vọng có thể giải đáp cho bạn các thắc mắc về cách xử lý Dữ liệu Cá nhân. Tuy nhiên, nếu mối lo ngại của bạn chưa được giải quyết, bạn cũng có quyền khiếu nại đến các cơ quan có thẩm quyền về bảo vệ dữ liệu.
[bookmark: WhoCollects]Bảo mật và lưu trữ dữ liệu
Chúng tôi sử dụng nhiều biện pháp khác nhau để bảo mật và giữ an toàn cho Dữ liệu Cá nhân của bạn, bao gồm hạn chế quyền truy cập vào Dữ liệu Cá nhân của bạn trên cơ sở cần phải biết và tuân thủ các tiêu chuẩn bảo mật thích hợp.
Chúng tôi tiến hành các bước hợp lý để đảm bảo rằng Dữ liệu Cá nhân của bạn chỉ được xử lý trong khoảng thời gian tối thiểu cần thiết cho: (i) các mục đích được nêu tại Thông báo về Quyền riêng tư này; (ii) bất kỳ mục đích nào khác được thông báo cho bạn vào hoặc trước thời điểm thu thập Dữ liệu Cá nhân có liên quan hoặc bắt đầu quy trình xử lý liên quan; hoặc (iii) khi pháp luật hiện hành yêu cầu hoặc cho phép; và sau đó, trong khoảng thời hạn bất kỳ phù hợp. Nói chung, khi Dữ liệu Cá nhân của bạn không còn cần thiết, chúng tôi sẽ hủy hoặc xóa một cách an toàn.
Liên hệ với chúng tôi
Nếu bạn có bất kỳ câu hỏi hoặc bình luận nào liên quan đến Thông báo về Quyền riêng tư này hoặc các quy trình thu thập và xử lý Dữ liệu Cá nhân của Nestlé, vui lòng liên hệ với chúng tôi qua (i) địa chỉ email consumer.services@vn.nestle.com, (ii) số điện thoại 18006699 hoặc (iii) gửi thư thường đến địa dưới đây.
Phòng Dịch Vụ Người Tiêu Dùng
Văn phòng đại diện Công ty Nestlé Việt Nam tại Thành phố Hồ Chí Minh
[bookmark: E26CD4BB313F463E91B80C69338538FD][bookmark: 602274BE4E394CE4840FF9CC483695AC][bookmark: 72FA0221C49A464EB1F4907280C815F4][bookmark: A3B97A2A947944EAB82065B86069154F][bookmark: 7417FD4E44634C1BB4A38AB73F69B218]Cao ốc HMTC, Số 138-142, đường Hai Bà Trưng, phường Đa Kao, Quận 1, thành phố Hồ Chí Minh, Việt Nam 
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